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ООО «ГРУППА КОМПАНИЙ СОЮЗ»

Предоставление услуг российским экспортерам
по проведению тестовых продаж в сетевых магазинах КНР
1. Цель проекта.
Данный проект направлен на продвижение российских товаров в Китае и увеличения экспорта качественных потребительских товаров из Российской Федерации в Китайскую Народную Республику. Ознакомление китайских потребителей с российской продукцией, изучение спроса на российские товары, а также предоставление информации о российском производителе и товарах китайским компаниям- импортерам.  
2. Участники проекта.

ООО «Группа Компаний СОЮЗ» - Поставщик услуг и Партнер Поставщика в КНР с одной стороны, и Потребитель услуг – российский поставщик (производитель) с другой стороны. 
3. Содержание услуг.

Содержание услуг включает проведение тестовых продаж на территории магазинов сети партнеров Поставщика в Китае, а также предоставления маркетингового отчета о продажах. Услуги предоставляются безвозмездно в срок до 31 декабря 2017 года.
3.1    Маркетинговый отчет создается Поставщиком услуг на основании продажных показателей на территории магазинов сети партнеров Поставщика, а также результатов проведения промо мероприятий на территории сети магазинов.
3.2  Содержание маркетинговых мероприятий включает:

- мерчандайзинг (оформление мест продаж)
- семплинг (бесплатное распределение пробных образцов)

- дегустации

- опрос покупателей (анкетирование)

- системы скидок
- тренинг промоутеров
3.3  Содержание отчета включает конечную консультацию по продвижению продукции на рынке КНР. 
3.4 Срок предоставления маркетингового отчета 60 дней со дня поступления тестовой партии продукции в магазины партнеров Поставщика.
4.  Место проведения тестовых продаж.
Место проведения тестовых продаж российских товаров, а также проведения промо мероприятий – магазины сети партнеров Поставщика в Шанхае, Харбине и г. Хэйхэ, провинция Хэйлунцзян. 

5.  Объемы тестовой партии.

Объем продукции, предназначенный для проведения тестовых продаж оговаривается заранее с Поставщиком услуг. Объемы для каждого вида продукции будут разниться в зависимости от сроков хранения продукции, сезонности продаж, потребительского интереса и т.д.

6. Пункт приемки продукции.

Потребитель услуг (производитель) обязан доставить партию продукции, предназначенную для тестовых продаж в пункт указанный Поставщиком услуг.
6.1 При необходимости логистический отдел компании Поставщика готов оказать поддержку в перевозке тестовой партии из приграничного пункта РФ до магазинов в Китае. В данном случае Потребителю (производителю) необходимо будет произвести оплату за услуги транспортировки и таможенные формальности.  Стоимость перевозки будет высчитываться исходя из объема партии и маршрута транспортировки.  
7.   Требования к поставщику продукции. 

Поставщик услуг оставляет за собой право принятия решения о предоставлении услуг тому или иному поставщику продукции. 

7.1 Потребитель обязан предоставить полную информацию о производителе и продукции, документы подтверждающие качество продукции в стране происхождения и информационный промо – материал о продукции и производителе. 

8.   Места тестовых продаж. 

Тестовые продажи осуществляются в сети партнера Поставщика – компании Epinduo, Китай. В данный момент торговая сеть компании Партнера объединяет супермаркеты в городах: Харбин (специализированный павильон российских товаров 2000 м2), флагманский магазин Epinduo г. Хэйхэ (1500 м2), флагманский магазин Epinduo г. Шанхай (1500 м2); а так же безвозмездное размещение товара в online магазинах сетевых продаж Epinduo, включая размещение на собственной платформе Epinduo (epinduo.com), а также в собственных магазинах на других крупнейших электронных платформах - jd.com, tmall.com. Данная услуга предоставляется только при условии официального ввоза на территорию КНР с оформлением таможенных и иных документов.
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9. Вознаграждение Поставщика Услуг. 

Тестовые продажи продукции в Поставщиком организуются безвозмездно. Потребитель несет все расходы, связанные с доставкой его товара в магазины сети партнеров Поставщика.

В случае успешных тестовых продаж российской продукции и положительного маркетингового отчета, между российским поставщиком и китайским покупателем заключается прямой контакт. По факту заключения первого прямого контракта, Потребитель выплачивает Поставщику РАЗОВОЕ вознаграждение в размере 5% от суммы контракта (сроки выплаты вознаграждения обсуждаются дополнительно). Далее Потребитель работает с китайским покупателем напрямую, без посредничества ООО «ГК СОЮЗ»    
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Единый центр обслуживания
Уссурийск:
8 (800) 550-88-06
+7 4234 269-908

ул. Андрея Кушнира 16 А
e-mail: gk-soyuz2017@yandex.ru
www.гк-союз.рф
Владивосток:
8 (800) 550-88-06
+7 432 272-83-27
100 лет Владивостока 103/2 офис 33


